Sales Business Consultant (m/w/d)

Standort: Dresden (DE) | Karrierelevel: Berufseinsteiger/Absolvent, Professional, Young Professional | Vertrag (Nur Eine

Unterkategorie Anhaken!): unbefristet | Zeitmodell (Nur Eine Unterkategorie Anhaken!): Vollzeit oder Teilzeit

Als Sales Business Consultant bist du in Zusammenarbeit mit unserem Geschaftsbereich Energiewirtschaft sowie dem Vertrieb
Energiewirtschaft ein zentraler Akteur zur Gewinnung neuer Kunden und dem Ausbau unserer bestehenden Kundenbeziehungen.

Du bildest die Brucke zwischen Robotron Produkten, dem Vertrieb und Kunden/Interessenten fur fachliche Fragen rund um unsere
Losungen im jeweiligen Fachkontext. Durch deine intensive Kundenbeziehung und regelmafigen Gesprache platzierst du unsere
Produkte und Services und erwirkst gemeinsam mit dem Vertrieb Abschlisse. Ebenso identifizierst du neue Anforderungen und
Bedirfnisse der Kunden und grundsétzlich des Marktes und bringst diese in die Weiterentwicklung unserer Produkte und Services
ein. Als Losungsfinder kannst du mit Menschen und Technologien gleichermalien gut umgehen.

Tatigkeitsschwerpunkte Anforderungen

® Enge Kontakte zu Product Ownern im Geschéftsbe- ® Branchenkenntnisse: Fachwissen und Erfahrung in der
reich Energiewirtschaft, um liber neueste Entwick- Energiewirtschaft und/oder im IT-Sektor sind von
lungen unserer Produkte und Lésungen informiert Vorteil
zu sein ® Team- und Netzwerkféhigkeit: Zusammenarbeit mit

® marktgerechte Beschreibung von Robotron Pro- verschiedenen Teams intern zu den Fachbereichen /
dukten / Services — insbesondere in Zusammenar- Squads, Vertrieb, Marketing ebenso wie nach extern zu
beit mit den energiewirtschaftlichen Fachberei- Kunden, Partnern, Interessenten, usw. durch direkte
chen, Vertrieb und Marketing Kontakte / Termine sowie auch bei Messen, Events,

® (Erst-) Prasentationen bei Kunden, um Robotron Tagungen, usw.

Produkte / Lésungen / Services / aktuelle Trends ® Prasentationsfertigkeiten, Eloquenz, um Robotron
zu platzieren und Interesse und Bedarfe zu bedie- Themen zu platzieren und neue Themen bei Kunden zu
nen und auch zu wecken entdecken

® |aufende Kundenkontakte auf- und ausbauen - ei- ® Kundenorientierung und die Fahigkeit,
genstandig als auch in Synchronisation mit den Kundenbediirfnisse zu verstehen, Beziehungen
vertrieblichen Account Managern sowie Projektlei- aufzubauen und Losungen anzubieten
tern ® |nnovationsfahigkeit, in dem Sie gemeinsam mit den

® Ersteinschatzung von Kundenanforderungen, Ent- Fachteams und Kunden innovative Losungen
wicklung moglicher Lésungsansatze und Erstkal- entwickeln und auf aktuelle Trends und Entwicklungen
kulationen fiir den Angebotsprozess der Energiewirtschaft reagieren

® Pflege des CRM-Systems und kontinuierliches Ver-
triebscontrolling

® |aufende Mitarbeit im Angebotsprozess, bis hin zur
Angebotsprasentation und -verhandlung

® Teilnahme an Messen, Events, Tagungen

® Marktinfos aufnehmen, verarbeiten, Riickkopplung
in die Fachbereiche
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Bewerbungsinformationen
Was wir Dir bieten:

e Ankommen und Wohlfiihlen durch unser Onboarding-Programm

e 31 Tage Urlaub

¢ Urlaubs- und Weihnachtsgeld

e Jobrad

e Jobticket/Deutschlandticket

e Vermdgenswirksame Leistungen und betriebliche Altersvorsorge

o Pramie fiir Mitarbeiter-Werbung sowie lange Betriebstreue

e Hybrides Arbeitsmodell

¢ Kantine/Salatbar mit vergiinstigten Preisen direkt vor Ort an unserem Standort in Dresden

e gesunde Pausen: Obst

¢ Eigenes Schulungs- und Weiterbildungszentrum

e Teamkultur, in der Weiterbildung, Wissensaustausch und gegenseitige Unterstiitzung aktiv geférdert werden.

e Flexible Arbeitszeitmodelle und Freiraum in Deiner personlichen Arbeitsgestaltung

e Ideen und Vorschlédge sind immer willkommen

¢ Ein hochmotiviertes Team mit kollegialer Arbeitsatmosphare, das nicht auf Spal} verzichten kann.

e Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

¢ Und als Sahnehaubchen: Firmenevents - ob Sommerfest, Weihnachtsfeier, Campusfest oder Bereichsfeiern- wir feiern
Erfolge zusammen
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